Приглашаем на сдачи дипломных работ выпускников
«ШКОЛЫ ТРЕНЕРОВ»
Участие бесплатное, количество участников ограничено.

Предварительная запись по тел. 371-82-20 или каб №3
	14.06.11

15.00-18.00

Вторник


	Вселенский Александр
	«Продажа образовательных услуг»
"Каждый из нас что-то кому-то продаёт. Жена "продает" мужу идею купить ей новую шубу; друг "продает" другу мысль сходить на футбол; подчиненный "продает" руководителю идею повысить ему оклад (бонус, премию) и т.п. В итоге каждый получает ровно столько, что сумел выторговать, о чем смог договориться.

За последние 10-15 лет в России сложился и продолжает активно развиваться рынок образовательных услуг. В условиях высокой конкуренции навыки и техники продаж образовательных услуг помогут не только специалистам по продажам, но и начинающим тренерам, желающим грамотно позиционировать себя на рынке образовательных услуг."

Тренинг научит: этапам продаж, расскажет об особенностях продаж образовательных услуг.

Адресован: менеджерам по продажам (с опытом и без опыта работы)

	15.06.2011 10.00 -13.00
Среда
	Горбань Виктория
	« Время мой ценный ресурс»

Темп нашей жизни становиться с каждым днем все более стремительным. Порой за один рабочий день надо успеть многое: обзвонить клиентов, побывать в четырех местах, совещание, написать отчет и т.д. Все возрастающие запросы руководителя к работнику требуют от него умения организовывать и планировать свою работу, расставлять приоритеты в условиях ограниченных временных ресурсов. Возможно ли все успевать в часы рабочего времени и при этом не задерживаться?  Как научится грамотно распоряжаться своим временем и рационально его использовать? 

Этот тренинг поможет по новому взглянуть на организацию Вашего рабочего времени,  а также приобрести практические навыки по эффективному управлению своим временем. 

Тренинг адресован широкому кругу специалистов разных профессий, стремящихся к достижению вершин успеха в своей деятельности.

 

	15.06.11

16.00-19.00

Среда

	Позднякова 

Ирина
	«Техника подготовки к переговорам»

Переговоры - важная и неотъемлемая часть деловых контактов. Это встреча, цель которой ,прежде всего в том, чтобы обсудить проблему, имеющую интерес, найти взаимоприемлемое решение. 
      Подготовка к переговорами-сложный и ответственный момент . От него в многом зависит результат переговоров.
    Раскрыть сильные и слабые стороны каждого участника, которые хотят повысить свой профессиональный уровень и получить в свое распоряжение дополнительный инструмент в подготовке к переговорам поможет тренинг " Техника подготовки к переговорам".

	16.06.11

10.00-13.00

Четверг

	Чудакова Евгения Кузнецова Ирина


	«Все в твоих руках»
Есть ли у Вас мечты и желания? Как часто они становятся реальностью? И кто или что этому виной?
Мы мечтаем танцевать, рисовать, знать языки, купить машину, открыть свое дело, путешествовать, стать успешными... Этот список можно продолжать бесконечно.
И нередко в жизни мы планируем, ставим цели и даже действуем исходя из них, но не всегда достигаем желаемого результата, или тратим слишком много сил на их достижение, порой обвиняя близких людей, обстоятельства, плохую погоду в своих неудачах.
Так как же за препятствиями увидеть новый путь к мечте, и что нам поможет быстрее двигаться к ней?
Ответы на эти вопросы позволят создавать свою внутреннюю "хорошую погоду" и достигать желаемых целей.

	16.06.11

16.00-19.00

Четверг

	Крючков Иван
	«Работа с напряжением в малознакомом коллективе»

Зачастую, оказываясь в коллективе малознакомых людей, нам сложно совместно начать взаимодействовать для достижения общих целей! Одна из проблем этого-возникновение напряжения!

Этот тренинг даст возможность понять, когда в нас появляется напряжение и найти способы его снимать, для быстрого и эффективного выполнения поставленных задач!

	17.06.11

10.00-13.00

Пятница

	Коротких Татьяна
	«Эффективные коммуникации – основа эффективной организации»

«Мы люди и существуем в мире людей и имеем естественную потребность во взаимодействии между собой. В любом коллективе могут возникнуть ситуации, когда сотрудники не находят общего языка. Не умение устанавливать контакт, слышать и слушать, управлять своими эмоциями, приводят к тому, что общение может быть законченным, так и не начавшись»
Программа тренинга:

1. Что такое коммуникации?

2. Как эффективно доносить информацию?

3. Выражение своих чувств и умение защищать свои границы.          
Кто хочет эффективно взаимодействовать со своими коллегами и достигать результата при достижении общей цели, приглашаем на этот тренинг.


